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CURRICULUM VITAE

Dati personali: Nato a GiEP | GEEERPFEEIEPRcsidente in Via JIEEIEERTS
Ferchigrg Bonnmes (M) Conligan

Recapiti : mail: eSS - ccll.: SN
Linkedin: ampsmisinkedin comin/marcodazzon

Titolo di studio : maturita classica presso il Liceo Classico “Ghislanzoni” (1988)

Lingue straniere : Inglese ad un buon livello sia parlato che scritto
(ultimo attestato INLINGUA School del 15.06.2001)

Conoscenze Informatiche : principali programmi informatici (word, excel, power
point) — gestione social network

ESPERIENZE PROFESSIONALI

Da agosto 2016 sono Presidente del Consiglio di Amministrazione dell’Azienda
Speciale Farmacie Comunali di Peschiera Borromeo.

Sono Amministratore Delegato e socio di Best Location srl., societa che ho
fondato nel 2004, specializzata nella consulenza per lo sviluppo retail e marketing
di aziende del settore retail, affiancando i clienti nella ricerca della miglior location
in centri storici e centri commerciali, nella valutazione dei parametri economici
previsionali, nella trattativa per I'acquisizione.

A giugno 2009 ho lanciato il progetto CONTemporary/BeRetail: un progetto di
“street advertising” assolutamente innovativo, rivoluzionario per il mondo del
marketing, con il quale, attraverso |‘utilizzo di container navali trasformati,
vengono organizzati eventi temporary per le aziende clienti, nelle principali citta
italiane ed europee, in centri commerciali, outlet, golf club, etc.

Tra i principali clienti: Sony, Asus, HP, Acer, Google, Colmar, Elio Fiorucci, Avon,
Ambipur, BMW, TIM; Porcelanosa.Campari, Cameo, Galbusera.

Attivita di consulenza:

Da settembre 2009 ad ottobre 2011 ho svolto attivita di consulenza in Maggi
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Group Real Estate, societa di consulenza immobiliare, con sedi a Milano, Piacenza
e Lodi; ho ricoperto il ruolo di direttore commerciale e marketing.

Mi sono occupato sia del coordinamento dellattivita dello staff di vendita (fino a
15 persone) che della gestione dei clienti principali e della pianificazione delle
attivita marketing territoriale. In particolare tra gli altri, ho seguito i progetti di
Campione del Garda (Coopsette SpA) e di Ramada Plaza Milano, mantenendo i
rapporti con il committente, coordinando lo staff di vendita e gestendo, in sinergia
con le PR ed il marketing, tutta Iattivita legata alla comunicazione, con un budget
complessivo, sui due progetti, di circa 550.000 euro.

Dal gennaio 2001 ad aprile 2002

Responsabile del progetto retail per la societa “Iris Ceramica S.p.A.”di Fiorano
Modenese (MO), leader mondiale nella produzione di ceramiche e gres
procellanato.

Start up del progetto: in collaborazione con i legali dell’azienda, stesura del
contratto di affiliazione, redazione Manuale Operativo, studi di geomarketing,
progetti di “lay-out” dei negozi, predisposizione strumenti di analisi e controllo,
coordinamento con uffici progettazione, marketing e formazione.

Gestione del personale, nei punti vendita di Genova e Milano; analisi delle
vendite, definizione budget e business plan. Infine ho sequito I'apertura del
negozio di Bologna, concludendo cosi la “fase sperimentale” del progetto,
aggiornando le tecniche espositive, la comunicazione, gli strumenti gestionali, e
seguendo l'inserimento e la formazione del personale.

Da Marzo 2000 al gennaio 2001

Responsabile area franchising sviluppo per la “Gabetti S.p.A.” (la prima risorsa
di staff dedita esclusivamente allo sviluppo della rete in franchising). Mi sono
occupato di tutti gli aspetti legati allo sviluppo, ovvero, recruiting, selezione,
assistenza nellindividuazione e nella predisposizione della location, redazione di
business plan, contrattualistica e formazione.

Dal Maggio 1994 al Marzo 2000

Responsabile della commercializzazione e gestione di Centri Commerciali Urbani e
consulente per lo sviluppo immobiliare dei principali clienti della societa.
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Tra i principali clienti Autogrill, Feltrinelli, Virgin Megastore Italy, Pirelli Real
Estate).

Responsabile, nell’'ambito del Progetto Grande Bicocca - Pirelli, della locazione
e vendita degli spazi commerciali in tutto i quartiere.

In relazione a questi progetti le mie principali attivita sono state: definizione del
piano di commercializzazione; predisposizione dei listini; commercializzazione
degli spazi, studi e ricerche di marketing; definizione, in accordo con i progettisti,
del lay-out di massima del progetto; assistenza all'attivita legale.

Esperienze nel sociale:

Volontariato presso Comunita Mondo X - Padre Eligio Gelmini 1992-1993
Volontariato presso Opera San Francesco Milano - 1992

Servizio Civile : dal giugno 1995, presso i Servizi Sociali del Comune di Seriate
(BG). Attivita di scolarizzazione di bambini profughi dall’'ex Jugoslavia ed
inserimento nel mondo lavorativo dei genitori; gestione Sportello Lavoro.

Attualmente
Membro del Consiglio Direttivo FIDAS di Peschiera Borromeo
Socio di A.I.D.O. Peschiera Borromeo

Autorizzo il trattamento dei miei dati personali presenti nel cv ai sensi dell’art, 13
del Decreto Legislativo 30 giugno 2003, n. 196 “Codice in materia di protezione
dei dati personali” e dellart. 13 del GDPR (Regolamento UE 2016/679).
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